
Jouez et gagnez

Cinq magnifiques et délicieux

WEEK-ENDS GOURMANDS

Répondez à la question suivante,

et retournez votre bulletin de participation dûment rempli avant le 15 janvier 2007 à :

GNIS – Grand jeu «Dynamique gazon, à vous de jouer ! » 

44, rue du Louvre - 75001 Paris - Fax 01 42 33 89 19

Question Novembre 2006 :
Quelle est la principale cause d’insatisfaction des français vis-à-vis de leur pelouse ?

1- Le besoin de tondre fréquemment - 2- Les mauvaises herbes et les mousses
3- Un vert irrégulier

Bulletin-réponse :
Nom : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Prénom : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Enseigne : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Tél. : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Adresse : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Code postal : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Ville : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Quelle est la principale cause d’insatisfaction des français vis-à-vis de leur pelouse ?
o Le besoin de tondre fréquemment 

o Les mauvaises herbes et les mousses               o Un vert irrégulier

Dynamique Gazon...Dynamique Gazon...
à vous de jouer !

"

Du 11 septembre 2006 au 30 mai 2008, le GNIS, 44 Rue du Louvre 75001 Paris, organise un grand jeu gratuit et sans obligation d’achat réservé aux équipes commerciales des établissements distributeurs de gazon.
11 documents d’information et de conseils sur le gazon, assortis chacun d’un bulletin de jeu comportant une question de type quizz, seront envoyés aux distributeurs de gazon. Chaque bulletin devra être renvoyé avant
la date limite indiquée. A chaque envoi, 5 bulletins gagnants seront tirés au sort parmi les bulletins correctement et lisiblement remplis, et comportant la bonne réponse. Les gagnants se verront offrir un week-end
gourmand pour 2 personnes, d’une valeur commerciale moyenne de 190 euros. Règlement complet du jeu déposé chez Maîtres ADAM et NOGUIER, huissiers de justice, 99 rue de Prony - 75017 Paris, et disponible
sur simple demande écrite au GNIS, accompagnée d’une enveloppe timbrée pour la réponse ou en ligne sur le site www.gnis.fr, rubrique “espace professionnel”. Ré
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Dynamique Gazon...Dynamique Gazon...
à vous de jouer !

LES MOUSSES,
UNE PRÉOCCUPATION DE SAISON

En novembre, vos clients constatent l’apparition parfois abondante

de mousses dans leur pelouse. Outre le caractère peu esthétique, les

mousses concurrencent le gazon et sont le signe d’un sol mal aéré,

compact et mal drainé.

Un traitement adapté en sortie d’hiver nettoiera la pelouse et

permettra de réaliser les semis de regarnissage au printemps dans

de meilleures conditions.

Dynamisez votre rayon gazon
tout au long de l’année en délivrant
les conseils adaptés à vos clients !



Vos clients et leur pelouse :

La pelouse : indispensable !
• 51 % citent spontanément la pelouse comme une composante de

base de leur jardin.

• 90 % la jugent indispensable dans leur jardin.

Les mousses : une des principales raisons d’insatisfaction
• 75 % des particuliers interrogés se disent satisfaits ou très satisfaits de

leur pelouse. Toutefois, les mauvaises herbes et les mousses sont citées

comme la principale raison d’insatisfaction.

• 94 % pratiquent la tonte régulièrement, 50% désherbent leur

pelouse et la fertilisent.

• 30 % scarifient leur pelouse et la ressèment.

Grâce à vos conseils avisés,
assurez vos ventes d’hiver

et préparez celles du printemps !
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Lutter contre les mousses
et préparer les ventes de
semences de printemps

• L’élimination des mousses est réalisée en automne / hiver, de façon

mécanique ou chimique. Elle créée des trous dans la pelouse, qui

seront ressemés au printemps.

• Les dates de destruction de la mousse laissent le temps de rénover

la pelouse dès le retour des beaux jours, en pratiquant un sursemis.

• Les conseils sur la destruction des mousses permettent de préparer

les futures ventes de semences pour gazon.
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Eliminer

les mousses

LE BON CONSEIL

• Corriger les facteurs favorisant le développement des

mousses :

- Manque de lumière : ramasser les feuilles mortes.

- Sol tassé ou humidité excessive : scarifier et aérer

régulièrement le sol, sabler.

- Sol acide : chauler le sol au printemps.

- Gazon peu vigoureux : apporter de l’engrais.

• L’élimination des mousses peut se faire mécaniquement,

chimiquement, ou en mixant les deux techniques :

- Après un traitement chimique, enlever les mousses avec

un râteau à gazon, ou mieux, avec un scarificateur.

-  Les mousses deviennent noires généralement 10 à 15

jours après le traitement, signe de leur bonne destruction.

• Ressemer dans les trous laissés par l’enlèvement des

mousses, dès la sortie de l’hiver.

Pour plus d’informations, consultez le site www.pelouses-net.com


